PRAXIS Telekommunikation

Hightech auf Raten

Eine moderne Telefonanlage steigert in Unternehmen die Produktivitat und
sorgt fir eine hohe Kundenbindung. Doch eine Anschaffung scheitert hau-

fig an der Investitionshemmung in unsicheren Zeiten. Durch Leasing lassen

sich trotz Engpéassen auch gréBere Projekte wirtschaftlich realisieren.

or dem Hintergrund der
Wirtschaftskrise erreichen
uns tdglich Hiobsbot-
schaften wie Firmenplei-
ten und Insolvenzen. Fiir
mittelstindische Unter-
nehmen haben sich zudem die Kreditbedin-
gungen drastisch verschlechtert. Daraus re-
sultiert bei vielen Unternehmen zunehmend

eine Investitionszuriickhaltung, wenn die

Gelder von Banken immer schwieriger zu
beschaffen sind.

Doch es gibt einen Weg, die notigen In-
vestitionen zu tdtigen, denn Leasing macht
Investitionen auch in Zeiten knapper Kassen
moglich - ohne Kapitalbindung. Dabei gilt
der so genannte ,pay as you earn“-Effekt:
Die fédlligen Leasingraten werden aus den
Erlésen des Leasingobjekts finanziert. Das
schont die meist ohnehin schon knappen

mAnwendungsbeispiel Arztpraxis

W Telefonanlage AGFEO AS 45
M Objektwert: 4.230,- € zzgl. MwSt.

M Vertragsart: Vollamortisation

Behandlung

104 FACTS 6/2009

B Laufzeit:
Monatl. Leasingrate bei 48 Monaten: 115,65 € zzgl. MwSt.
Monatl. Leasingrate bei 60 Monaten: 102,55 € zzgl. MwSt.

Empfang

Produktpaket:

1AS 45

1 DECT-S0-Basis plus
1 Systemtelefon ST 40
1 SystemHandy DECT 50

3 DECT 35

1 S0-Modul 540
1TFE2

1 K-Modul 544

1 T-Modul 508
1STE 40

1 A-Modul 40

1 Steckernetzteil
2 Lautsprecher

769,— €
599,— €
259-¢€
259-¢€
M1,-¢
399-¢€
239-¢€
209,-€
299-¢€
133-€
109-€

39-¢€
200-€
gesamt: 4.230,—- €

Wartezimmer




BERND SCHLUTER: Geschaftsfiihrer von
Leasing & more Schliter

liquiden Mittel und hat keinen Einfluss auf
bestehende Kreditlinien.

LEASEN STATT KAUFEN

Leasing ist ungebrochen die bevorzugte
fremdfinanzierte Investitionsform der Un-
ternehmen - auch in wirtschaftlich schwe-
ren Zeiten. Ein weiterer Vorteil fiir Unter-
nehmen: Die Betriebsausstattung bleibt auf
dem neuesten Stand und bietet den Firmen
zusdtzlich steuerliche Vorteile.

Fiir den Telefonanlagenhersteller AGFEO
ktimmert sich die Firma Leasing & more
Schliiter aus Verl um die Belange Leasing
und Vermietung fiir den AGFEO-Fachhandel.
Leasing & more sucht den giinstigsten Tarif
heraus und erledigt sogar einen Grofteil des
anfallenden Schriftverkehrs.

,Der AGFEO-Fachhindler vermittelt dem
Kunden einen Leasingvertrag und schickt
die Rechnung an Leasing & more", erkldrt

Lutz Hirschmann, Leiter strategisches Mar-
keting bei AGFEO. ,Den Kaufpreis bezahlt
die Leasinggesellschaft, der Kunde iiber-
weist anschliefend die monatlichen Raten
in der vereinbarten Hohe.“

FLEXIBLER NUTZEN

Nach Ablauf des Leasingvertrags konnen
Leasingnehmer entscheiden, ob die Telefo-
nanlage weitergenutzt oder zuriickgegeben
wird. ,Da es sich bei einer Telefonanlage um
ein Wirtschaftsgut handelt, das einem star-
ken Preisverfall unterliegt, bieten wir Volla-
mortisationsvertrdge ohne kalkulierten
Restwert an“, erkldart Bernd Schliiter, Ge-
schiftsfithrer von Leasing & more Schliiter.
»S0 miissen sich unsere Kunden nach Jahren
keine Sorgen {iber Anderungen technologi-
scher Standards machen, sondern kénnen
auf die gleiche Weise modernisieren.“

frank Becker m
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